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Kraj Vysočina Krajský úřad
Odbor regionálního rozvoje

Sídlo: Palackého 53, 587 33 Jihlava 


Zpráva o pracovní cestě

Výchozí situace: 


Koncem loňského roku využil kraj Vysočina nabídky Správy Českých center na prezentaci kraje v Bruselu. Cílem připravované prezentace bylo zvýšit povědomí o Vysočině – ekonomice, investičních příležitostech, obchodních možnostech, turistické nabídce.

Na základě projektu jsme na přelomu roku prověřili všechny technické záležitosti i možnost zajistit auditorium podle našich představ, sestaven byl projektový tým na naší straně, koordinace s partnery v Bruselu byla zajišťována Českým centrem, rozběhly se přípravy. Hospodářská komora informovala o obchodních misích firmy v regionu a pro přihlášené koncem února zadala u CzechTradu vyhledání obchodních partnerů.  

V důsledku určitých komunikačních šumů mezi partnery na obou stranách i navzájem se první týden v březnu objevily zneklidněné reakce ze zahraničí, z nichž vyplývaly pochyby, zda přinese akce kýžené dopady a dosáhne pozitivního vyznění. Tyto obavy vyplývaly i ze znalosti místa prezentace – tedy Bruselu, kde je velký přetlak akcí, prezentace zde probíhají průběžně a získat pro účast na nich požadované auditorium je velmi obtížné. Kraj Vysočina – nejen v důsledku těchto obav, ale i ve snaze připravit akci co možná nejlépe – vyslal do Bruselu svého zástupce, vedoucí oddělení cestovního ruchu odboru reg. rozvoje Ivanu Mahelovou s cílem doladit program prezentace.  

Diskutované problémy:

Cesta přinesla níže uvedená zjištění, mimo jiné potvrzení oprávněnosti výše popsaných obav a potencionálních problémů:

1) Prostory Českého centra jsou nevyhovující pro to, aby se oba plánované semináře vměstnaly do jediného dne. Byla dohodnuta schůzka na Stálé misi ČR při EU, jejíž zástupci vyšli vstříc nabídkou svých prostor: hlavního sálu, konferenčního sálu, zasedacího sálu. Původně připravený program byl proto přepracován – rozdělen do tří sekcí: podnikatelská mise, cestovní ruch, setkání zástupců samosprávy se zástupci regionů. Večer může být poskytnut prostor pro swingový koncert i přes přísná bezpečnostní opatření pro vstup do budovy SM.

2) CzechInvest připravuje investiční semináře se sdružením belgických investorů AGORIA v pevně stanoveném kalendáři, jakékoli akce mimo něj nemají naději na úspěch (jarní seminář byl 21/2) – během prezentace není tudíž komu investiční příležitosti představit.  
3) Belgičtí podnikatelé jsou značně konzervativní pokud jde o navazování nových obchodních vztahů. Přímé oslovení firem nahrazují akce svazů a sdružení, které jsou plánovány s ročním předstihem a v souladu s daty konání veletrhů. Jiné akce mimo tento program jsou obecně ignorovány. (Belgická hospodářská komora nemá po svém  rozpadu zatím v regionech nástupce, takže HK ČR nemá v Belgii partnera.) Podnikatelé z Vysočiny zareagovali na nabídku možnosti prezentace, proti našim předpokladům, mizivým zájmem. Vážný zájem projevily pouze tři společnosti, navíc s takovým záběrem aktivit, že se pro ně zahraniční partner hledá velmi obtížně. Obchodní mise by se tak zredukovala na bilaterální jednání zúčastněných firem.

4) V Bruselu sídlí přes 250 regionálních zastoupení různé úrovně, každé z nich usiluje o své zviditelnění. Uspět v takové konkurenci u auditoria velmi těžké – širokou nabídkou jsou potenciální partneři přesyceni.

5) Šanci máme pouze v oblasti cestovního ruchu, touroperátoři jsou o připravované akci informováni od listopadu 2001, předpoklad je účast cca 25 účastníků z řad cestovních kanceláří.

6) Zastoupení regionů v Bruselu podle ČC zatím činnost nezahájilo a nemá zájem o spolupráci. Se zprostředkováním kontaktů s určenými zastoupeními by pomohla Stálá mise – tak, jak bylo přislíbeno při osobním jednání – p. hejtman  by  vytipoval regiony, s nimiž  má zájem se setkat, SM by zajistila rozeslání pozvánek, po potvrzení zájmu o schůzku by byl sestaven časový harmonogram schůzek.

Pro případ zorganizování schůzek p. hejtmana se zástupci regionů je podle vyjádření zástupců Stálé mise nezbytné mít zpracován tištěný materiál o „zahraniční politice kraje“ – na jehož zhotovení je pouhý měsíc (!)

Závěry:

1) Prezentace kraje bez obchodní a investiční části ztrácí na významu a nepřinese ty dopady, jichž mělo být dosaženo.

2) Finanční náročnost vynaložených prostředků na pouhou prezentaci turistických možností je s ohledem na jejich efektivnost velmi  vysoká, a to pro obě varianty jejího uspořádání:

A) V souladu s původním programem v reprezentativních prostorách Stálé mise, doplněná výstavou hutního skla, kovaných soch, večerním koncertem malého swingového orchestru a setkáním zástupců kraje s představiteli regionálních zastoupení (rozpočet 370 tis Kč) . I přes vstřícnou a operativní nabídku Stálé mise toto setkání zajistit však existuje riziko, že nebude zorganizována podle očekávání vzhledem k nedostatku času.

B) V prostorách ČC, doplněná výstavou a vystoupením 5 hudebníků ve swingovém duchu (rozpočet 250 tis Kč) 

3) Z výše uvedených důvodů a za popsaných okolností bude znovu projednáno se členy 

Rady kraje Vysočina, zda bude kraj Vysočina nadále připravovat a spolupořádat prezentaci v Bruselu. Ze strany odboru regionálního rozvoje bude navrženo, aby byla uspořádána pouze varianta prezentace kraje jako turistické destinace, popřípadě aby byla prezentace v květnovém termínu zrušena. 

Vypracoval:Ivana Mahelová
----------------------------------

Dne: 10.4.2001
podpis zpracovatele

Příjmení, jméno, titul:	 Mahelová, Ivana			


Další účastníci jednání:	


Místo jednání:	Brusel 





Subjekt: České centrum, Stálá mise ČR při EU, CzechTrade, 4. 4. – 6. 4. 2002
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Účel cesty:	Doladění programu prezentace kraje 
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